
“OPC（一人公司）创业”微专业简章

一、招生对象及条件

1.招生对象：本校全日制专科、本科在校学生。

2.计划招生人数：40 人（实际修读人数不足 25 人将不

开班，己缴费用全部退回）。

二、学制

一年。

三、授课方式

本微专业独立开班，周末、晚上上课，线上线下结合。

四、学分认定与证书授予

所获学分记入通识选修课程学分。学生完成微专业培养

方案规定课程的修读，全部课程成绩合格，经学院审核、教

务处审定后，发放学校统一制作的微专业学习证书。通过上

级主管部门批准后可在中国高等教育学生信息网（学信网）

备注信息。

五、招生时间安排及报名方式

第一阶段 网络报名：2026 年 9 月 10 日前，符合报名条

件的同学可通过电话或添加微信报名，每位学生限报一个微

专业。

第二阶段 录取及缴纳课程费用：2026 年 9 月 14 日前，

公布微专业录取名单，已录取的学生于五个工作日内缴纳微

专业学习费用，缴费方式另行通知。



第三阶段 开课：2026 年国庆节后正式开课，课表另行

通知。

六、招生咨询

电话 1：13979112108，微信同号；电话 2:18970059288，

微信同号。报名时请备注“姓名+拟报微专业名称”。

七、微专业课程费用

微专业按学分收费，标准为 260 元/学分，共计 3900元，

一次性收取，教材学生自行购买。修读微专业的学生可按照学

校奖学金评定有关办法参评奖学金。

八、微专业介绍

OPC（One Person Company，一人公司）创业微专业是顺

应 AI 数字化创业与新《公司法》改革趋势，对标新时代高校

创新创业育人体系，依托政校企三方协同平台打造的轻量化、

实战型、标准化微专业。专业聚焦 AI时代超级个体轻资产创

业核心赛道，打破传统创业高门槛、重团队、重投入的固有模

式，以“低风险、高落地、强赋能”为特色，构建系统化、全

流程的青年创业能力培养体系，助力学生实现从创新创业认知、

技能储备到项目落地、合规运营的全链路成长。

本微专业立足新时代青年创业痛点与市场人才需求，摒弃

传统双创课程重理论、轻实操的弊端，以 AI 工具赋能为核心、

合规经营为基础、实战落地为目标，融合高校学科优势、头部

企业产业资源与政府创业扶持政策，打造“学习即实训、实训



即创业”的沉浸式育人场景，精准培养适配数字经济、新质生

产力发展的新型实战型创业复合人才。

九、培养目标

通过系统化、实战化的培养，使学员熟练掌握 OPC一人公

司全流程运营能力、AI数字化创业核心技能、商业项目闭环运

营能力与创业合规风控能力，树立科学、理性、务实的创新创

业价值观。最终培养一批敢创新、会创业、能落地、守合规的

新时代青年创业者，助力学生实现个人能力升级、职业赛道升

级，契合数字经济与新质生产力发展的人才需求。

十、培养要求

为适配数字化、智能化复合型人才培养目标，学生需具备

以下核心知识与能力：

1.具备扎实的数理基础与人工智能通用知识能力

掌握高等数学、数据分析、概率统计等基础理论，熟悉大

数据技术、机器学习、智能算法、AIGC 应用、数字伦理等人工

智能通识知识，具备基础数据处理、智能工具使用、简单智能

模型应用与调试能力，具备数字化时代必备的通用智能素养，

能够熟练运用 AI 工具辅助日常学习与专业工作。

2.具备专业核心领域系统理论与专业应用能力

熟练掌握本专业核心知识、理论体系与行业规范，通晓本

专业业务流程、技术标准与行业痛点，具备扎实的专业分析、

专业设计、业务实操与问题解决能力，能够独立完成本专业常



规工作任务，筑牢专业立身根基，实现专业能力标准化、系统

化落地。

3.具备 AI 与专业交叉融合的创新应用能力

依托 N 条“AI+X”跨学科赛道，掌握人工智能技术与本专

业领域的融合方法，能够将智能算法、数据分析、数字孪生、

智能系统等 AI 技术嵌入专业场景，具备利用 AI 技术优化专业

流程、改造传统业务、解决行业实际问题的跨界应用与创新设

计能力，打破单一专业能力壁垒。

4.具备工程实践与产教协同的综合实操能力

依托 M 重校企协同、科研平台、实训基地、项目实训等育

人载体，具备项目开发、场景实操、工程落地、岗位实训的综

合实践能力，熟悉企业真实项目运作流程，具备较强的动手实

操、方案落地、成果转化能力，能够快速适配行业岗位实操需

求，做到学以致用、知行合一。

5.具备综合素养与可持续发展的创新创业能力

具备良好的团队协作、沟通表达、文档撰写、职业素养与

工程伦理意识，拥有自主学习、迭代更新的终身学习能力，能

够紧跟人工智能与行业数字化发展趋势，具备学科竞赛、项目

研发、创新创业的思维与能力，可适应行业技术迭代与岗位升

级，拥有长期职业发展潜力。

十一、课程设置及学时分配表



课程名称 学分
总学

时

理论

学时

实践

学时

考核

方式
备注

《OPC 与公司法基础：

一人公司设立与治理》
2 32 16 16 考查

理实一体

化

《创业机会识别与客户

发现》
2 32 16 16 考查

项目制教

学

《商业模式、产品 MVP

与定价验证》
2 32 16 16 考查

项目制教

学

《一人公司财税基础与

现金流管理》
2 32 16 16 考查

理实一体

化

《合同、知识产权、平

台规则与合规风控》
2 32 16 16 考查 案例+实操

《AI工具与数字化运营

实务》
3 48 16 32 考查 工具实操

《品牌、电商/私域渠道

与增长运营》
2 32 16 16 考查 运营实训

合计 15 240 112 128 考查 综合实训

十二、微专业课程简介

1.《OPC与公司法基础：一人公司设立与治理》

本课程为 OPC创业微专业核心前置基础课，依托现行《公

司法》一人有限责任公司相关规范，面向数字轻资产单人创业

群体，系统讲授 OPC（One Person Company，一人有限责任公



司）法律定位、注册全流程、内部治理、风险防控与经营合规

体系，搭建单人创业底层法律框架，为 AI 内容、数字电商、

知识服务等赛道创业提供合规支撑，重点解决财产混同等核心

法律风险，配套创业合规案例实训，建立单人创业法律风控体

系，为数字轻资产创业筑牢合规基础。

2.《创业机会识别与客户发现》

本课程是 OPC 单人创业体系的核心商业认知课程，聚焦轻

资产、数字化、单人可落地的创业场景，系统讲授创业机会挖

掘、赛道筛选、需求验证、用户画像搭建与精准客户发现的完

整方法论。课程围绕新手创业普遍存在的 “盲目选品、跟风

创业、需求臆想、无精准客群” 等痛点，引导学生从市场趋

势、用户痛点、供给缺口、个人能力资源四个维度，科学甄别

真机会与伪需求。面向单人轻资产创业，讲授创业机会筛查、

赛道研判、竞品分析与用户需求验证方法，结合 AI 工具完成

市场调研与客户画像搭建，帮助学生精准识别可落地的创业机

会、锁定精准付费客群，构建科学的创业选项目与客户挖掘能

力。

3.《商业模式、产品 MVP 与定价验证》

本课程为 OPC 单人轻资产创业核心落地课程，承接创业机

会识别与客户发现能力，聚焦单人创业“不会做产品、不会搭

模式、不会定价、不敢落地”的核心痛点，系统讲解轻量化商

业模式搭建、最小可行产品（MVP）设计、产品打磨与市场化



定价验证的全流程方法。课程摒弃传统重资产创业模式，适配

一人公司、自媒体服务、数字产品、轻电商、知识付费等单人

可运营赛道，适配 OPC 创业核心场景。

4.《一人公司财税基础与现金流管理》

本课程专为个体创业者、独资企业经营者、小微企业主打

造，聚焦一人有限责任公司（自然人独资） 专属财税规则，

区分个体户与一人公司核心差异，解决老板 “不懂账、怕报

税、资金乱、风险高” 痛点。兼顾合规风控与经营落地，零

基础也能听懂，学完可独立把控公司财税与资金命脉，规避独

资企业独有法律、税务、现金流风险。

5.《合同、知识产权、平台规则与合规风控》

本课程聚焦中小微企业、初创团队、电商及互联网从业者

高频法律合规痛点，打通合同风控、知识产权保护、平台规则

履约、全域合规管理四大核心板块。区别于传统纯法律理论课

程，全程贴合真实商业经营、线上运营、合作交易场景，拆解

企业最常遇到的合同纠纷、侵权索赔、平台处罚、合规罚款等

风险。零基础可学，主打实战落地，帮助经营者建立前置化合

规风控体系，规避经营踩坑、减少财产损失、筑牢企业经营安

全壁垒。

6.《AI工具与数字化运营实务》

本课程是市场营销、电子商务、数字经济、企业数字化管

理等专业核心实务课程，立足数字经济与生成式 AI 产业发展

背景，打通人工智能工具与企业全链路数字化运营的落地应用，

区别于纯理论 AI 通识课、单一新媒体短视频课，聚焦业务实



操、工具落地、流程数字化、数据智能决策四大核心，培养兼

具 AI 工具操作能力与数字化运营思维的复合型实战人才。

数字时代下，企业营销、电商、客户、供应链、行政办公全面

数字化，传统运营人员普遍存在 AI 工具不会用、提示词不标

准、AI 无法嵌入业务流程、数据不会智能分析、数智化方案

无法落地等痛点。本课程以 “工具实操 + 业务场景 + 项目

实战” 为核心逻辑，弱化复杂算法原理，强化 0 代码、轻量

化、可直接上岗的实操技能，适配企业新媒体运营、电商运营、

数字化专员、市场策划、数据运营等岗位需求。

7.《品牌、电商/私域渠道与增长运营》

本课程是数字商业领域的实战型核心课程，适配电商、营

销、新媒体等专业教学。课程立足当下全域商业运营趋势，系

统讲解数字化品牌塑造、主流电商公域渠道运营、私域流量精

细化运维、用户全生命周期增长四大核心内容，打通“品牌种

草—公域引流—私域沉淀—高效转化—复利增长”的完整商业

闭环。课程以行业最新案例为依托，侧重实操落地与项目实战，

讲解各大电商、内容平台流量规则与运营玩法，教授私域用户

分层运维、裂变增长、数据复盘等核心技能。通过本课程学习，

学生可建立全域品牌增长思维，掌握企业品牌运营、电商渠道

运营、私域增长的核心实操能力，能够独立策划并落地全域营

销增长方案，适配品牌运营、电商全域运营、私域增长运营等

岗位就业需求。


